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    Menu  

Visão Geral 

 

 

- Gráficos Financeiros 

Utilize este menu para efetuar uma análise rápida do seu negócio. Aqui tem a 

possibilidade de, por exemplo, analisar gráficos financeiros de Vendas, 

Recebimentos, Compras e Pagamentos. 

 

Por baixo dos gráficos de Vendas e de Recebimentos terá um resumo que lhe 

permite consultar os valores diários, semanais, o total do mês, o total anual e 

efetuar uma comparação com o mês anterior.  

 Em qualquer um destes gráficos tem a possibilidade de filtrar pelo “Mês Atual”, 

“Mês Anterior”, “Ano”, “Ano/Ano Anterior” e “Acumulado”. Já os valores dos 

mesmos são sempre apresentados sem IVA. 

 

 

 

 

 

 

 

 



2 

 

- Gráficos de Previsões 

A partir destes gráficos tem a possibilidade analisar o que irá receber (ou 

pagar, caso utilize o módulo de compras) tendo como base os documentos não 

liquidados e a respetiva data de vencimento. 

 

Usando como exemplo a “Previsão de Recebimentos” pode consultar os 

valores que estão previstos receber dentro de 30 dias, entre 30 a 60 dias, entre 

60 a 90 dias, entre 90 a 120 dias e mais de 120 dias.  

No entanto pode obter uma informação mais detalhada através do Mapa de 

Idade de Saldos (Menu Vendas -» Contas Correntes). 

 

- Categoria (famílias) mais e menos vendidas 

Consulte o top das 10 Categorias (famílias) mais vendidas pela sua empresa, 

bem como as 10 menos vendidas. 

 

A cada categoria (família) irá ser atribuída uma cor, com a respetiva legenda a 

encontrar-se à direita dos gráficos.  
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- Top de Artigos mais e menos vendidos 

Este gráfico tem como objetivo detalhar quais os Artigos que mais vende e 

quais os que têm menos “saída”. 

 

Tenha em atenção que este “Top de Vendas” é calculado pela Quantidade, 

embora também mostre os Valores. Pode verificar a Quantidade através dos 

pontos inseridos na linha dos gráficos. 

 

Já para consultar o nome do Artigo bem como os Valores coloque o rato nas 

barras dos gráficos (azul ou vermelha) e será apresentada a legenda com 

esses dados. 

 

 

- Melhores Clientes, Top de Faturas em Atraso e de Dívidas de Fornecedor 

No Menu da “Visão Geral” pode ainda consultar os seus cinco melhores 

clientes, bem como as 5 Faturas que há mais tempo estão por liquidar e as 5 

maiores dívidas que tem a Fornecedores (caso faça a gestão de Compras). 

 

O “Top de Clientes” é ordenado por valor, enquanto o “Top de Faturas em 

Atraso” e o “Top de Dívidas Fornecedores” é ordenado por dias de atraso. 
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- Estatísticas 

Consulte, através destes gráficos, algumas estatísticas do seu programa, 

nomeadamente: 

 

- O total de Clientes registados no programa. 

- A Quantidade de produtos que têm em Stock (inclui unidades) e o Valor do 

mesmo. 

- O Valor Total de Vendas no atual mês (valor sem IVA). 

- A Quantidade de produtos registados. 

- O Total de IVA do mês atual. 

- A Média de Vendas por mês. 

- O total de Fornecedores registados. 

- A média de Compras efetuadas mensalmente (valor sem IVA). 

- O valor de Vendas Diárias (valor sem IVA). 

- Os Clientes que registou no último mês. 

- Dívida total dos Clientes (valor sem IVA). 
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- Localização de Clientes 

Consulte através deste mapa a localização dos seus Clientes. 

 

Para que os seus Clientes constem deste mapa é necessário ter preenchido na 

Ficha dos mesmos os campos Morada, Código-Postal, Localidade e Distrito.  

Desta forma poderá consultar qual a região a que pertencem a maioria dos 

seus Clientes. 

 

 

 

 

 

 


